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lhre Chancenin
der Sparkassen
Vorteilswelt 2025




Hier kommt lhre Chance zur
Umsatzsteigerung durch neue
Kunden und Intensivierung der

Stammkundenbindung




PAYBACK - das gréf3te Kundenbindungsprogramm in
Deutschland
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mehr als mehr als P DGSE“"‘ K
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Kunden nutzen
das PAYBACK

incentivierter Umsatz
wurden 2023 Uber

aller Deutschen
kennen die

2 Euro =1 °Punkt

Einlésen:
Programm aktiv alle PAYBACK Partner, Marke PAYBACK 100 °Punkte =1
generiert Euro

Quellen: Angaben von PAYBACK

*Bei der Benennung von Teilnehmerinnen und Teilnehmern bzw. Kundinnen und Kunden wird auf die Verwendung der weiblichen und ménnlichen Form verzichtet und ausschlieflich die
mannliche Bezeichnung gewdhlt. Gemeintist jedoch stets die weibliche und mannliche Form.
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Sparkasse und PAYBACK -

das bundesweit gréf3te
Partnernetzwerk
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Sparkasse und PAYBACK -
eine einzigartige Kombination.

43,5 Mio.
Girokonten

14,5 Mio. Nutzer
der S-App

31 Mio. PAYBACK
Programmkunden

11 Mio. App Nutzer

135 Mrd. EUR
Kundenumsatz am
POS

500 Mio. EUR
Punkteumsatz

Sparkasse

2,6 Mrd. Girocard-
Transaktionen am
POS

30 Partner

19.000 POS und
680 Online-Shops

11.000 regionale POS
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Wir bewerben lhr
Geschaft / lhren Standort
in der S-Vorteilswelt
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Partneriibersicht im Internet-Portal S-Vorteilswelt
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lhre Werbung wird auch in
der S-Vorteilswelt-APP
bundesweit gesehen

~\

J




Sparen war noch nie so einfach — mit der neuen
S-VortEI]SWEIt App [ Aktive Sparkassen-Privatkunden sehen ]

lhr Unternehmen in der App.
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lhr Standort wird zusdtzlich in
der PAYBACK App angezeigt als
Sparkassen-Vorteilswelt Partner
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S-Vorteilspartner werden zusatzlich in der PAYBACK App

vermarktet.

... Uber die PAYBACK Marketingplattform:

Dauerhafte Sichtbarkeit
» Partnerseite der Sparkasse
 Filialfinder PAYBACK

* Punktelibersicht des
Kunden
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Punktetibersicht bei PAYBACK - Sparkassenprivatkunden sehen in der

S-Vorteilswelt die Punktehistorie der besuchten Partner.

PAYBACK Punktehistorie

“Pankickonto
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PAYBACK 3%
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Jetzt 6818 °P einlosen!
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S-Vorteilswelt Punktehistorie
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Zum Start erhalten Sie fiir lhren
Point-of-Sale ein attraktives
Werbemittel-Paket,
selbstverstandlich kostenlos




PoS Paket S-Vorteilspartner

Hier mit der Sparkassen-
Card* zahlen und
“punkten.

Hier mit der Sparkassen-
Card* zahlen und
“punkten.
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Erfolg kann so einfach sein
- keinerlei Zusatzaufwand
flir Sie oder |hr Team
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So funktioniert's

2
| Vorteilspartner:

Das grofRte
Partnernetzwerk
Deutschlands.

o 2 © e
Kunden bezah- PAYBACK °*Punkte | | PAYBACK °Punkte Mit der Sparkassen-Card Ausschlttung der Punkte
len mit der werden auf Basis werden auf dem (Debitkarte) bezahlen. auf das Vorteilskonto.
Sparkassen-Card. der Transaktions- Vorteilskonto ¥ ko

daten ermittelt. gutgeschrieben.

_ Stobern:
Der Kunde geht mit
seinem Warenkorb

- an die Kasse.
& Markt a Mehrwert
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Unter: s-vorteilspartner.de
erhalten Sie jederzeit alle
relevanten Informationen







S-Partnerwelt —

Die zentrale Plattform fiir Sparkassen Vorteilspartner:
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Statistiken

* Umsatz- und Einkaufsstatistiken

L Personliche Daten
‘ + Filialen, Terminal-ID‘s, Logos, Bilder, Texte etc.
kénnen von Partnern selbst angepasst werden

Marketingportal
» Direkter Zugang zu kostenfreier Werbung

Rechnungen

+ Alle Rechnungen abrufbar



http://www.s-partnerwelt.de/

S-Partnerwelt | umfassendes Reporting,
individuell nutzbar
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Die monatliche Abrechnung
leiten Sie bitte zum Einreichen
als Betriebsausgaben an lhren

Steuerberater




Abrechnung S-Vorteilswelt beim Partner
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Sie entscheiden, welchen kleinen

Vorteil Sie lhren Sparkassen-
Privatkunden gewdhren méchten
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Der passende Vorteil — passend fur
lhr Geschaft

So kénnte Ihr Vorteil aussehen

[ ] 0,5 % auf alle Umséatze | 1 Punkt pro 2 Euro
[ ] 1,0 % auf alle Umsétze | 2-fach Punkte

[ ] 1,5 % auf alle Umsatze | 3-fach Punkte
[ ] 2,0 % auf alle Umsatze | 4-fach Punkte

[ ] % aufalle Umsatze | -fach Punkte

Fiir den Betrieb und die Marketingkommunikation wird ein Entgelt
vereinbart.

Die Hohe der Entgelte betragt 0,2% (netto) von dem vorteilsrelevanten
Umsatz und 2,95 Euro (netto) je Filiale je Monat. Die Entgelte werden
monatlich per SEPA-Lastschrift von der S-Markt & Mehrwert eingezogen.
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Mit PAYBACK stdarken Sparkassen den regionalen Handel

Einfache Umsetzung der Teilnahme und exklusive Marketingvorteile fiir regionale S-Vorteilspartner

Sparkassen und die S-Markt & Mehrwert
ermdoglichen regionalen Handlern
exklusiv die Teilnahme am PAYBACK
Programm.

Regionale S-Vorteilspartner konnen mit
der Marke Sparkasse und PAYBACK
werben mit PoS-Ausstattung und auf der
\Internetseite.

-
Fiir die Anbindung sind keine

technischen Anpassungen notwendig.
\.

Zentrale Ubernahme der technischen
Abwicklung und Administration erfolgt
L iiber die S-Markt & Mehrwert.

p
Die Ermittlung der °Punkte erfolgt tiber

die Sparkassen-Card-Transaktion.
\.

Regionale S-Vorteilspartner generieren
noch mehr Kunden-Reichweite und
profitieren von der Markenbekanntheit

on PAYBACK.
\v

J

-
Einbindung in regelmaRige Kampagnen

und Gewinnspiele erzeugt mehr

L Sichtbarkeit beim Kunden.

& Markt a Mehrwert
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Service Fee fir Filialisten
-

. 1-10PoSje 2,95 Euro (netto)
e ab11-50PoSje 1,50 Euro (netto) - bereits fiir die ersten 10!
e jeder weitere PoS 0,00 Euro (netto)

Ausschlaggebend ist hier die Gesamtmenge an PoS.

Die maximale Service Fee betrdagt 50 x 1,50 Euro = 75,00 Euro
(netto).

Die 0,2 % Service Fee vom vorteilsrelevanten Umsatz wird immer
erhoben.




vorteilsrelevante Marketing- u.
Servicefee

Kundenvorteil in %

Beispielrechnung fir Sparkassenvorteilspartner

punkterelevanter
Umsatz p. M.

12.000,00 €

1.000,00 €

Kundenvorteil in €

Marketing- u.
Servicefee 0,2%*

Anzahl Filialen| 2

pro Filiale p.M.| 2,95 €

Marketing- u.
Servicefee 2,95 Euro

Gesamtbetrag (netto)

0,50%
1,00%
2,00%
3,00%
4,00%
5,00%

5,00€
10,00 €
20,00 €
30,00 €
40,00 €
50,00 €

2,00 €

(pro POS)*

590¢€

12,90 €
17,90 €
27,90 €
37,90 €
47,90 €
57,90 €

Hinweis: Bei Bearbeitung der Tabelle nur die Felder "Umsatz p.a." und "vorteilsrelevante Marketing- u. Servicefee" bearbeiten.

*zzgl. MwSt.
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